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Nuevamente los afiliados tendrén disponible la
oferta de cursos de formacion complementaria,
TSAy certificacion por competencias afio 2019.

Mayores informes:
Tel. 3851050 ext. 107, Maria Alejandra Morales,
Coordinadora Gestion Afiliados
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CClY CAMACOL ATLANTICO

TRABAJAN EN LA CONSTRUCCION
DE ESTRATEGIAS PARA
FORTALECER LOS GREMIOS

Con el inicio de un nuevo ciclo gerencial, en ambas entidades, Héctor
Carbonell y Miguel Vergara, buscan seguir desarrollando actividades
colaborativas para impulsar la cadena de valor de la construccién y la
infraestructura. Rueda de Networking y capacitaciones en comdun,
hacen parte de esta agenda de trabajo conjunta.

i
PRIMER COMITE ' ULTRACEM, PRESENTA
ESTRATEGICO NUEVA LINEA DE
Estrategias para nuevas afiliaciones, mejoras en el MORTERO SECO

servicio, retos para el 2019, informes personalizados y
digitalizacion del sector, fueron los puntos establecidos
en la reunion inicial y varias de estas propuestas, ya se
estan implementando.
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En dos jornadas técnicas donde se realizé6 una breve
explicacion y prueba del producto, directores de obra,
gerentes de proyectos y maestros de empresas afiliadas,
conocieron sus principales beneficios como son la
disminucién en la fisuracién y trabajabilidad de las obras
a ejecutar.

¢QUE DEBEMOS LANZAMIENTO
MEJORAR? FERIA <
VIMO 2019

Con el apoyo de la Universidad del Norte,
el gremio continda realizando un trabajo
de investigacion con grupos de afiliados,
no afiliados, Junta Directiva y parte del
equipo Camacol, para brindar un mejor
servicio.

En un breve conversatorio
ante medios de comunica-
cion e influenciadores locales,
Camacol Atlantico y Corferias,
realizaron la presentacién de
la IV version de la Vitrina
Inmobiliaria del
finalizar se realizd un recorri-
do por el Rio Magdalena en la
embarcacién La Mita.

Caribe. Al

Derecha a Izquierda: Roberto Saieh, Gerente
Financar y Constructora Magallanez; Miguel
Vergara, Gerente Camacol Atléntico; Juan
Esteban Pérez, Dir. Ejecutivo Corferias Caribe
y Adriana Plata, Dir. Comercial de Bien Vivir.



CONACSA

FORMALIZA
6 DE SUS
CONTRATISTAS

Recibieron acompanamiento per-
sonalizado del SENA en la apertura
de sus empresas en Camara de
Comercio, tramites en Alcaldia y
entidades de seguridad social.
También iniciaron el primer ciclo de
charlas especializadas con el tema
de Actualizacién Tributaria.

ENCUENTRO v
DE TRABAJO SECTOR
PRODUCTIVO

Camacol Atléntico expuso las ne-
cesidades desde el sector con el
objetivo de trabajar en un plan de
accion conjunto con relaciéon al
proceso de certificacién por compe-
tencias laborales y gestién de mesas
sectoriales.

PROMOTORA G3, HACE

DONACION A INSTITUCION
EDUCATIVA QUE APOYA
OBRAS-ESCUELA

La empresa dond los materiales y
los trabajadores de Obras-Escuela,
su tiempo, para construir el shut de
basuras de la IED San Salvador, con
el que se vieron beneficiados 245
estudiantes de la sede. A esta
actividad también se sumaron
trabajadores de Equinorte y la
empresa ZEMENT S.A.S.

CARTAGENA DE INIDAS 28 AL 30 DE AGOSTO DE 2019

“FUTURO

SE CONSTRUYE DESDE

LAS REGIONES

CONGRESOCAMACOL

FIC, MITOS

Y VERDADES

En un taller tedrico - practico, el
SENA dio a conocer la normatividad
y herramientas para que las empre-
sas constructoras afiliadas liquiden
correctamente este aporte.

VIVETU

SUENO,
VIVETU CASA

La Fundacion Construtecho re-
toma las jornadas de socializa-

cion y acompafamiento para
los trabajadores del sector que
deseen adquirir casa propia e
incluyé en esta actividad al
gremio de periodistas.

Mayores Informes:
Tel. 3851050 ext. 115
nstevenson@camacolatlantico.org

CERCA DE 4000
VISITANTES RECIBIO VIMO

Ahora escuchas

En un maraténico despliegue, se llevé a cabo la IV version de esta feria, donde
participaron 40 expositores y mas de 70 proyectos de casas y apartamentos. Las
cifras positivas ratificaron la disposicion de los barranquilleros a comprar
vivienda, al lograr prospectos de créditos por 78.600 millones de pesos, aproxi-

madamente.
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